Het werk

GRG Nederland zoekt marketing en salesprofesionals (jr/sr) die graag middelgrote bedrijven helpen professionaliseren op het gebied
van marketing- en sales. Een opdracht begint vaak met het plegen van telefonische acquisitie (afspraken maken) en strekt zich, voor
senior professionals, later vaak uit tot het adviseren van organisaties aangaande relatiemarketingactiviteiten, omzetpotentieel benutting
en professionalisatie van accountbeheer.

Bijzonder hierbij is dat de professionals telkens worden geplaatst bij de klant, en daardoor het bedrijf echt leren kennen en ervaringen
opdoen die ze kunnen toepassen bij nieuwe opdrachtgevers. Gezien de intensiteit van het werk is het een functie die bij voorkeur
geschikt is voor professionals die een aantal dagen/dagdelen in de week beschikbaar hebben.

Arbeidsvoorwaarden
Aantal uur per week : 4-24

Dienstverband : vast
Salarisindicatie : Bovengemiddeld
Toelichting : Naast een goede basisvergoeding, krijgen salesprofesionals (jr/sr) ook een beloning bij het halen van targets .

Daarnaast laat GRG Nederland haar salesprofessionals meegroeien in hun verdienste als zij structureel goed
beoordeeld worden door hun opdrachtgevers en daardoor hun marktwaarde stijgt.

Gevraagde ervaring

Voor het goed kunnen uitvoeren van de junior functie is ervaring met commercieel telefoneren een vereiste. Voor de bredere senior
opdrachten die naast telefonische acquisitie ook bedrijfsmatig advies behelsen, is daarbij aantoonbare succesvolle ervaring op dit
gebied een harde eis.

Gevraagde opleiding
Opleiding Niveau

Bij voorkeur een commercieel-economische opleiding hbo
(heao)/communicatie opleiding

Aanvullende eisen
Representatief, fatsoenlijk, flexibel, daadkrachtig, communicatief en commercieel vaardig, prestatiegericht en interesse tonend in het wel
en wee van klanten.

Contactpersoon

Contactpersoon : de heer G.P.J. Rijnierse
Telefoonnummer : 0642207481

E-mailadres : grijnierse@grg-nederland.nl



